
Tavi galvenie pienākumi:
• pārdot NISSAN automobiļus; 
• konsultēt klientus un nodrošināt augsta līmeņa apkalpošanu; 
• veidot un uzturēt ilgtermiņa attiecības ar klientiem; 
• sasniegt pārdošanas mērķus un rezultātus.

No Tevis sagaidām:
• pieredzi pārdošanā vai klientu apkalpošanā; 
• spēcīgas komunikācijas un pārliecināšanas prasmes; 
• vēlmi sasniegt rezultātus un attīstīties; 
• interesi par auto nozari; 
• teicamas latviešu un labas angļu valodas zināšanas, kas nepieciešamas
  saziņai ar ražotāja pārstāvjiem un apmācību materiālu izpratnei; 
• B kategorijas autovadītāja apliecību. 

Mēs Tev piedāvājam:
• darbu vienā no spēcīgākajiem auto nozares uzņēmumiem Latvijā; 
• profesionālas apmācības Latvijā un ārvalstīs; 
• motivējošu atalgojuma sistēmu bez ienākumu griestiem; 
• veselības apdrošināšanu pēc pārbaudes laika; 
• profesionālu, uz rezultātiem vērstu komandu. 

Darba vieta: Rīga, Skanstes iela 31a.
Pieteikšanās: Gaidīsim Jūsu CV sadaļā “Pieteikties”! Pateicamies visiem par iesniegtajiem pieteikumiem!
Ar kandidātiem, kuri tiks virzīti nākamajai atlases kārtai, sazināsimies personīgi.

Atalgojums:
motivējošu atalgojumu (�ksētā alga + bonusi) no 2000 EUR līdz 3500 EUR bruto,
ar iespēju to būtiski palielināt atbilstoši pārdošanas rezultātiem

Skanstes iela 31a, Rīga
Latvija, LV-1013
www.norde.lv 

NISSAN AUTOMOBIĻU TIRDZNIECĪBAS KONSULTANTS/-E

NORDE – viens no vadošajiem auto nozares uzņēmumiem Latvijā – aicina komandai pievienoties 
pārliecinātu, enerģisku un uz rezultātu orientētu kolēģi. Ja Tevi aizrauj auto, patīk komunikācija ar 
cilvēkiem un motivē iespēja nopelnīt vairāk, iespējams, meklējam tieši Tevi.




